Stratégiskas partnerattiecibas

VAI VAIRAKI PIEGADATAJI
IR TEVI SASEJUSI?
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Spéciga savieniba

Stratégiska sadarbiba, galvenokadrt ir domata lieliem razosanas uznémumiem. Visi sikie apgades un piegazu
ligumi tiek apvienoti viena speéciga liguma. Tai vieta, lai runatu ar simt dazadu piegadataju, Sanistal piedava
visu savu plaso produktu klastu un inZenieru konsultdcijas vienuviet. Sadi sadarbojoties, tradicionalds
piegadatdja un uznémeja attiecibas partop ciesdas partnerattiecibas.

lespeja ievérojamai racionalizacijai

Tavu eso3o piegadataju skaita samazinasana ir ievérojams prog-
ress iepirkuma un logistikas procesu racionalizacija. Ta tiek
ietaupita ne vien Tava energija un ,saudzéti nervi’, bet tas
samazina ari iztéréto resursu apjomu. Uznémumam vairs nav
jatere laiks attiecibu uzturésanai ar daudzajiem piegadatajiem,
ka ari tiek ietaupiti lidzekli, jo nav ar katru javienojas par
atsevisku maksu.

Més, savukart no $adas sadarbibas iegustam lielakus piegades
pasutijumus — tas mums dod iespéju piedavat Tev izdevigaku
cenu. Turklat, Tavs uznémums sanem tadus precu un pakalpo-
jumu piedavajumus, kas paaugstina efektivitates raditajus
(piem. e-komercija un logistikas racionalizacijas koncepts). Pec
mdasu pieredzes, Tavs uznemums var ietaupit lidz pat 25% no
izdevumiem un Tev vienmér ir nodroSinats vajadzigais krajums.




Més stastam par to, ka pareizi izlietot resursus.
Tas ir iespéjams stratégiskas partnerattiecibas ar Sanistal.



leguvumi, kas jaredz

Mums ir pieredze ar ,problematiskiem materialiem”
Vairums masu piegadato precu ietilpst ta sauktaja C patérina
kategorija. Tas ir preces, kas skaitliski vairakkart parsniedz citas
kategorijas, bet finansiala izteiksmé ir maza dala no visa
iepirkuma apjoma. Lidz ar to 3i kategorija, atskiriba no A un B
kategorijam, patéré lielakus uznémuma resursus. Sadarbojoties
ar Sanistal, Tev ir iespéja ievérojamu C kategorija téréto resursu
daudzumu parnest uz A un B kategorijam, kuram Sie resursi
nepiecieSsami vairak.

Més stradajam ar Tevi plecu pie pleca

Pirms pienemt galigo Iémumu par stratégisko sadarbibu ar
masu uznémumu, veicama visu sadarbibas aspektu padzilinata
analize, lai paredzétu iespéjamos riskus. Ta més nodrosinasimies
pret neobjektivu lEmumu pienemsanas saistiba ar stratégisko
partneribu. Ari tad, kad bds jau parakstits attiecigs stratégiskas
partneribas llgums, masu attiecibas pastavigi tiks attistitas un
to veiks musu klientu menedzeris.

Sanistal sagatavos priekslikumu sasniedzamajiem rezultatiem
(KPI) noteikta laika posma tadas jomas ka cena, kvalitate un
piegades drosiba. Ar KPI meés skaidri redzésim, vai sadarbiba
attistas paredzétaja limeni un atkapju gadijuma zinasim, kura
joma jaatrisina attiecigas problémas.
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B ztéréto resursu daudzums
M Precu vienibu skaits

M lepirkuma procesa optimizacija

Viens galvenais piegadatajs simt piegadataju vieta dod iespéju
ietaupit gan raizes, gan laiku un naudu. Tiek samazinats rékinu
un pavadzimju skaits, bet pasutijuma apjoms dod iespéjas ieglt
atlaides. Tiek palielinata darbibas efektivitate.

Bl Mazak saistita kapitala
Sanistal veic inventara uzskaiti; visi nepiecieSsamie materiali ir
krajuma. Samazinas lénas aprites inventara daudzums.

M Kvalitativa piegade
Sanistal piegades var nodrosinat katru dienu. Masu krajuma ir
vairak ka 150 tukstosi vienibu.

M Zinasanas un pieredze

Ka musu stratégiskais partneris, Tu vari palauties uz masu
zinasanam un pieredzi. Mums ir piegjams ari plass piegadataju
loks ar Tpasi specifiskam zinasanam. Més uznemamies atbildibu
par to, ko daram!

M Kvalitativa informacija un ,,Master Data”
Attiecigas nozarés un procesos Sanistal regulari kontrolé KPI
raditajus, kurus pastavigi izmanto darbibas pilnveidosanai.

B Analize un dokumentacija

Jau sakuma Sanistal sagatavo parskatu par iespéjamo
stratégiskas sadarbibas attistibu. Liguma noteiktos terminos
tiek parskatiti KPI raditaji, lai kontrolétu, vai visas jomas esam
turéjusi savus solijjumus.



Muasu uzpnemumam ir vairak ka 10 gadu pieredze stratégiska sadarbiba un partnerattiecibas ar daudziem
dazadu veidu uznémumiem. Més uzskatam, ka labak klustam par uznémuma strategisko partneri, neka par
vienkdrsu piegadataju — partneris pdarzin otra uznémuma darbibas specifiku un piedava atbilstosus produk-
tus, kas nepiecieSsami konkrétaja nozare. Tade| Sanistal visus Sos gadus ir krdjis zinasanas un pieredzi, lai batu
Tavs atbalsts un, lai uz mums varétu palauties ari problému gadijuma.

Lene Bentzen, MRO kategorijas vaditajs, Danfoss

»Sanistal un vinu klientu menedzeri ir pozitivi ietekméjusi visu
Danfoss struktdrvienibu efektivitates un darbu izpildes terminu
uzlaboSanos. Darbinieki ir izteikusi tikai pozitivas atsauksmes.
Sanistal ietekmé ir uzlabojusies uznémuma darbibas
optimizacija un ir samazinajies rékinu un pavadzimju skaits un
dokumentacijas aprites apjomi.”

Jorgen Krejberg, tehniskais direktors, Randers Tegl
»,MUsu iepirkumu un uzturésanas izdevumu apjomi ir sarukusi
,I I kops briza, kad parakstijam ligumu. Tas muas padarijis par
RANDERS ‘eg konkurétspéjigakiem. Sanistal ir vienmér uzklausijis muasu
priekslikumus sadarbibas uzlabosanai. Vini vienmér uzklausa un
tad rikojas.”

Bo Lindy, tirdzniecibas un logistikas vaditajs, Wartsila
»Més paredzam, ka noliktavas un logistikas funkciju uzturésanas
izdevumi samazinasies par 25% gan vienkarSotu procesu, gan
zemaku iepirkuma cenu rezultata.
Kad ligums ar Sanistal bus pilniba istenots, més paredzam no
' 900 piegadatajiem atstat tikai 50. Sis salidzinajums vien parada,
- = cik svarigs ir Sanistal.

WARTSILA Muasu informacijas sistéma ir savienota ar Sanistal un tadé| més
pastavigi varam sekot lidzi visam notiekoSajam un redzam
realas precu cenas un sortimenta pieejamibu.

Taja pat laika més ievérojami ietaupam uz rekinu un pavadzimju
administréSanu.”

Hans Stgvring, iepirkumu vaditajs, Akzo Nobel

,Pateicoties Sanistal plasajam sortimentam, més visus mazos
iepirkumus varam apvienot viena un atmest daudzos sikos
piegadatajus. Uz Sanistal atbalstu vienmér var palauties un
problémas risina profesionali, kuri sava nozaré ir zinosi. Lidz ar
to Sanistal ir labs partneris.”’
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letaupi laiku ar Erto piegadi!

Kas ir Erta piegade?

Erta piegade ir vienkarss krajumu parvaldibas koncepts, kas atvieglo
Tavu saimniecisko darbibu un padara to daudz efektivaku.

Vienkarss risinajums

Tiek iekartoti plaukti, kuros viena aiz otras novietotas divas identisku
detalu/produktu kastites. Katra kasté ir signalkartina. Tiklidz pirma
kaste ir iztukSota, ta tiek iznemta no plaukta un aizstata ar aizmuguré
stavoso pilno kasti. Lidz ar to plaukta vienmér ir redzamas tikai pilnas
kastes.

No tuksas kastes iznem signalkartinu un iemet 1pasa pastkasté.
Pastkaste regulari tiek iztuksota un ar signalkartém tiek veikta jaunu
krajumu pasuatisana.

Apgades papildus pakalpojumi

Par atsevisku samaksu Sanistal tirdzniecibas parstavis palidzés veikt
Tavu plauktu iekartosanu un markésanu.

Sanistal tirdzniecibas parstavis péc atseviskas vienosanas, var regulari
veikt Tavu krajumu kontroli un papildinajumu pasatisanu.

Sanistal ir Danijas vado3ais profesionalas tirdzniecibas un vairumtirdzniecibas uznémums, kas nodrosina
uznéméjus ar iekartam, darbarikiem un izejmaterialiem. Uznémuma galvenas precu grupas: darbariki un
iekartas, elektropreces, inZzeniertehniskas komunikacijas un santehnika, térauda un metala izstradajumi u.c.
Sanistal sniedz tadus pakalpojumus ka profesionalas inzenieru konsultacijas un atbalsts, dazadu iekartu
remonts, apkope un serviss, ka ari logistika un apgades sistéma uznéméjiem. www.sanistal.lv

Kadel izvéléties érto piegadi?

M automatizéta produktu pasatisana;

[ | detalas, aprikojums un produkti vienmeér ir krajuma;
M vairaku sarezgitu darbibu vienkar3ots risinajums;
M noliktavas krajumu optimizacija;

[ | augstaks noliktavas krajumu aprites koeficients.

Efektiva resursu izmantosana

Izvéloties Erto piegadi, Tev tiek nodrosinata automatizéta C produktu
apgade, kas sastada tikai 5% no visiem taviem iepirkumiem. Toties tas
Tev dod vairak laika koncentréties uz A un B produktiem, kas sastada
95% no visu Tavu iepirkumu apjoma.

Atsauksmes

“Lielakais ekonomiskais ieguvums ir tas,
ka kastites nekad nestav tuksas.”

“Ar sadu sistemu esam visu savu saimniecibu
padarijusi vienkarsaku.”

“Darbiniekiem vienmér jabat nodrosinatiem ar
lietam, kas nepiecieSamas darbam.
Tas ir svarigs motivacijas faktors.”

“Sanistal zinasanas un tehnologijas muasu
uznémumam deva iespéju ieviest vienotu
un noderigu apgades sistému.”

Saren Visti Nergaard,
razosanas vaditajs, Translyft
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